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PRESENTACION

El principal objetivo de este proyecto es dar a conocer el como
podemos abrir otra sucursal o franquicia de la empresa Super
Sanchez, tomando en cuenta la inspeccion del lugar donde se
debe ponery por qué deberia haber una sucursal ahiy asi mismo
cada uno de sus tramites y papeleos que conlleva.



OBJETIVOS

El objetivo de una franquicia Sanchez, como cualquier
franquicia, es expandir el modelo de negocio exitoso de la marca
“Sanchez” a través de socios o franquiciados, generando
beneficios tanto para la empresa matriz como para los
franquiciados. Asi como sus objetivos son expansion rapida,
establecer una marca franquicia fuerte, reduccién de riegos,
Estandares de calidad, generacion de ingresos, etc. Ya que una
franquicia Sanchez pertenece a un sector especifico los
objetivos también podrian dominar el mercado y mejorar
continuamente.



FASE DE PREPARACION

8.1 Identificar los temas de aprendizaje que sabeny los que no
saben

Sabemos parte de la teoria sobre lo relacionado a los requisitos que piden
debido al codigo de derecho mercantil y condigo de derecho fiscal.
Sabemos los articulos que se llevan a cabo tanto del codigo de derecho
mercantil de estado y el cédigo de derecho fiscal del estado de tabasco
No sabemos como llevar a practica la parte practica

8.2 Realizar una Wluvia de ideas en las que se plantea la
solucion del problema

Realizar documentos informes donde vengan los pasos a realizar para
elaboracion o creacion de la franquicia

Ir buscando conforme al cédigo de comercio

Buscar que requisitos legales se permiten segun el cddigo fiscal

Hacer una grafica para saber qué lugar es mejor para poner una franquicia

8.3 Hacer una planeacion paso a paso y por escrito

0

© N oA

Recaudar informacion en fuentes confiables.
Decide el nombre de la organizacion.

Registrar el nombre de la organizacion ante la secretaria de relaciones
exteriores.

Decide el objeto social de la organizacion.

Decide qué tipo de miembros tendra la organizacion.
Establece los 6rganos de gobierno de las organizaciones.
Designa al representante legal de la organizacion.

Elabora los estatutos.



9.  Protocoliza los estatus.
10. Inscribe el acta constitutiva en el registro publico de la propiedad .
11. Tramita el RFC de la organizacion.

12. Decide las estrategias de financiamiento de tus
autoridades.

13. Convierte a la organizacién en donataria autorizada.

14. Inscribe en el registro federal de organizaciones de la sociedad.
15. Elaborar el reglamento.

16. Define las politicas institucionales de la organizacion.

17. Elabora un acta de asamblea.

8.4 Asignar tareas a cada miembro del equipo para encontrar
la solucion al problema

e Luis Ronaldo: Busqueda de informacion

e Jannia Giselle: exponer la informacion obtenida de manera que todos
pueden entender

e Luis Felipe: Evalua la materia de trabajo

e |smael Alberto: elaboracion de diapositivas

8.5 Fundamentar las acciones que van a realizar en base a la
informacion obtenida.

Hacer la elaboracién de apertura de una franquicia Sanchez con el bien de
aprender como crear una franquicia que tenga todos los requisitos legales
que pide el cédigo de comercio y también los requisitos fiscales, para poder
dar una mejor calidad de productos a las personas, buenos precios, un lugar
adecuado para la zona, atencion al cliente, y como documentar todos los
tramites que pide para la organizacion.



8.6 Recursos

Aqui se completan con libros, documentos, sitios web, documentales, las
hojas, boligrafos, uniformes, productos de limpieza, productos de aseo,
alimentos, bebidas, transportes, llamadas telefdnicas, el uso de internet,
sistemas, inventarios, materiales, electronica.

Los principales recursos que utilizaremos seran:

. Informacion de internet
. Articulos

Cadigo fiscal

Codigo de comercio

Computadoras

I N

Libro de constitucion

8.7 Elaborar un plan de accion

Para abrir una nueva sucursal de Super Sanchez debemos seguir el
siguiente plan:

1. Definicién del Proyecto y Analisis de Mercado

Primero, se evalua la viabilidad del nuevo punto de venta mediante un
analisis de mercado que considere la demanda en la zona, competenciay
perfil de clientes.

2. Selecciony Adecuacion del Local

Se escoge un local basado en su ubicacion estratégica, tamafioy
accesibilidad. Luego, se adapta a las necesidades de la tienda, asegurando
gue cumpla con laimagen y funcionalidad de Super Sanchez.

3. Registro en el SAT

La sucursal se da de alta como una extension de la persona moral de la
empresa. Se ingresa al portal del SAT con la firma electrénica para registrar
el nuevo establecimiento y generar el RFC correspondiente. Luego, se
presenta el aviso de apertura al SAT.



4. Logisticay Operacion

Se coordina la logistica de inventarios, proveedores y contratacion de
personal. Se instalan sistemas de gestion, como cajas registradoras y
control de inventarios.

5. Marketing y Comunicacion

Se disefa una estrategia de marketing local para promover la nueva
sucursal mediante campanas digitales y en medios fisicos, preparando una
inauguracion para captar clientes.

6. Aperturay Seguimiento

La tienda abre sus puertas, con monitoreo constante de las ventas, flujo de
clientes y la experiencia general. Se ajustan operaciones segun sea
necesario y se cumple con las obligaciones fiscales regulares ante el SAT.



Fase de Desarrollo

9.1 Grafica de Gantt:

Actidades
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9.2 Programas, asignhaturas, objetivos y temas:

publica

con las que se
ejerce y regula el
poder tributario
cuyo propdsito
es obtener los
ingresos de las
personas fisicas
y morales, para
que dichos
ingresos puedan
invertirse en
gastos publicos.

Programa Asignatura Objetivos Temas
Licenciaturaen | Derecho fiscal Estudiar las Contrato de
contabilidad normas juridicas | franquicia:

Como poner una
franquicia Super
Sanchez.




9.3 Elaborar las evidencias

DEFINICION
EMPRESA

CONTACTO

squpara £11

Transformando
el presente a
través de la
innovacion
tecnolégica.

=ESdnche:

iFacil de comprar, facil de ahorn
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PUNTOS PARA PONER LA

FRANQUICA:

1.Decide el nombre de la
organizacién

2.Registra el nombre de la
organizacidn ante la
secretaria de relacionas
exteriores

3.Decide el objeto social de
la organizacisn

4 Decide que tipo de
miembros tendra la
organizacion

5.Establece los érganos de
gobierno de la
organizacion

6.Designa al representante
legal de la organizacién

7.Elabora las estatutos

8.Protocoliza los estatus

g, Inscribe al acta constituya
en el registro publico de la
propiedad

10. Tramita el RFC de la
organizacién.

1. Decide las ias de

“eupana 10F

NUESTRC COMPROMISO

financiamiento de tu
autaridad.

12. Convierte a la
organizacién en donataria
autorizada,

13. Inscribe en el registro

federal de organizaciones de

la sociedad.

14. Elaborar el reglamento.
15. Define las politicas
institucionales de la
organizacidn

16. Elabota un acta de
asamblea.

9.4 Construccion de un marco de referencia en base ala
informacion encontrada.

Marco de Referencia Elementos

Contextoy
Origende la
Empresa

"Super Sanchez" es una cadena de supermercados
originaria de Tabasco que ha logrado posicionarse
fuertemente en el mercado local. Fundada por el
empresario tabasqueno José Eduardo Sanchez
Arjona, la empresa comenzd como un negocio
familiar y ha crecido hasta convertirse en un modelo
de éxito regional, con multiples sucursales en
Villahermosa y otras localidades de Tabasco.

Propuesta de
Valory
Diferenciacion
en el Mercado

El enfoque de "Super Sanchez" esta en ofrecer
productos de abarrotes basicos a precios accesibles,
respondiendo a las necesidades de la poblacion local.
En los ultimos anos, la empresa ha lanzado un
concepto premium llamado "Sanchez Mas," que
incluye productos especiales como organicos, sin
gluten, kosher y una linea de salchichoneria premium.
Esta diversificacion busca satisfacer tanto al
consumidor promedio como a aquellos que buscan
opciones de alta calidad.

Modelo de
Expansiony
Crecimiento

La empresa ha mostrado un crecimiento constante,
logrando aperturas de hasta 60 sucursales por ano, lo
cual indica una estrategia de expansion agresiva y
efectiva. Este crecimiento esta respaldado por una
sélida infraestructura, incluyendo un centro de
distribucion en Villahermosa que facilita la operacion
logistica y el abastecimiento de todas sus tiendas.




Relacion con la

"Super Sanchez" mantiene una estrecha relacion con
proveedores locales, lo que no solo permite ofrecer
productos frescos y adaptados a los gustos de la

Comunidady region, sino que también contribuye al desarrollo de
Proveedores la economia local. Al trabajar con estos proveedores,
Locales "Super Sanchez" apoya a pequeios y medianos
empresarios, fortaleciendo el tejido econémico de
Tabasco.
El crecimiento de "Super Sanchez" ha contribuido
Impacto significativamente a la generacion de empleos en la
L. region. Con una gran cantidad de empleados, la
Economicoy empresa no solo se destaca como uno de los
Social en principales empleadores locales, sino que también
Tabasco promueve politicas de inclusién y desarrollo para sus

colaboradores. Esto refuerza su compromiso con el
desarrollo econdmico y social de Tabasco.

A través de su concepto "Sanchez Mas," la empresa
ha mostrado interés en adoptar practicas sostenibles
y ofrecer opciones saludables, reflejando una
adaptacion a las tendencias de consumo actuales.
Ademas, al diversificar su oferta, "Super Sanchez"
responde a una demanda creciente por productos
especializados, como organicos Yy libres de gluten, lo
cual refuerza su imagen innovadora.

Estrategias de
Innovaciony
Sostenibilidad

9.5 Organizacion de la informacion y de las fuentes
consultadas.

Propuesta de Valor: La propuesta de valor de "Super Sanchez" radica en la
oferta de productos de abarrotes a precios accesibles, con un enfoque en
satisfacer las necesidades de la poblacion local. Su linea premium "Sanchez
Mas" ofrece productos organicos, sin gluten y kosher, ampliando su mercado
hacia consumidores con intereses en alimentos de alta calidad (La Neta
Noticias, 2023; Tabasco Hoy, 2022).

Expansion y Crecimiento: "Super Sanchez" ha implementado un modelo de
expansion acelerada, abriendo hasta 60 sucursales al afio. Esto es posible
gracias a su centro de distribucion en Villahermosa, que facilita el
abastecimiento eficiente de todas sus tiendas en la region (Tabasco Hoy, 2022;
Expansion, 2023).

Apoyo a Proveedores Locales: La empresa trabaja estrechamente con
proveedores locales, lo cual permite a "Super Sanchez" ofrecer productos
frescos y adaptados al gusto de los consumidores tabasquenos, ademas de
contribuir al desarrollo econémico de la region (Tabasco Hoy, 2022).



Estrategias de Marketing y Promocion: "Super Sanchez" ha implementado
promociones constantes y precios accesibles que fortalecen la fidelizacion de
clientes. Estas estrategias se centran en generar una relacion de confianza con
el consumidor mediante ofertas periddicas (La Neta Noticias, 2023; Expansion,
2023).

Innovacién y Sostenibilidad: A través del concepto "Sanchez Mas," la empresa
ha introducido productos especializados y muestra un compromiso con
tendencias actuales de consumo. Esto incluye ofrecer opciones sostenibles y
saludables, como productos organicos y libres de gluten (Expansion, 2023).

Referencias:

e Expansion. (2023). Supermercados locales que se consolidan en México.
Obtenido de Expansion.

e La Neta Noticias. (2023). Super Sanchez, una cadena tabasquefia en
crecimiento. Obtenido de La Neta Noticias.

e Tabasco Hoy. (2022). Super Sanchez impulsa el desarrollo economico en
Tabasco. Obtenido de Tabasco Hoy.
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https://expansion.mx/
https://lanetanoticias.com/
https://tabascohoy.com/

Fase de Comunicacion
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10.2 Las evidencias

DEFINICION
EMPRESA

mercado tabasqueno con un
enfoque en productos
basicos y un concepto
premium en tiendas como
"Sanchez Mas," que ofrece
productos importados y
orddnicos, asi como

Equipo no. 3D.f

CONTACTO AA

Datos del Equipo

Notario Jiménez
190

Unete al Equipo

Supersanchez@hotmail.cor

Equipo o, 3D

Transformando
el presente a
través de la
innovacion
tecnoldgica.

*Sanche:

iFacil de comprar, fécil de ahorr:

En Grupo Sénchez nos especializamos en

cubrirlas necesidades de abasto de
familias y socios comerciales.

Ecupana 3D.F

PUNTOS PARA PONER LA

FRANQUICA:

1.Decide el nombre de la
organizacion

2.Registra el nombre de la
organizacion ante la
secretaria de relaciones
exteriores

3.Decide el objeto social de
la organizacién

4.Decide que tipo de
miembros tendra la
organizacion

5.Establece los 6rganos de
gobierno de la
organizacion

6.Designa al representante
legal de la organizacién

7.Elabora los estatutos

8.Protocoliza los estatus

Ecuipano. 3 DA,

9. Inscribe al acta constituya
en el registro publico de la
propiedad

10. Tramita el RFC de la
organizacion.

1. Decide las estrategias de
financiamiento de tu
autoridad.

12. Convierte a la
organizacion en donataria
autorizada.

13. Inscribe en el registro
federal de organizaciones de
la sociedad.

14. Elaborar el reglamento.
15. Define las politicas
institucionales de la
organizacién.

16. Elabora un acta de
asamblea.
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10.3. El costo:

Articulo Costo promedio
Cuotas de franquicia $600,000
Bienes raices $2,000,000
Equipo mobiliario $200,000
Construccion y remodelacion $300,000
Formacién de negocios $24,000
Tarifas legales y profesionales $40,000
Inversiones de tecnologia y software $20,000
Permisos y licencias $10,000
Seguro $20,000
Total $3,840,000

10.4. Fuentes de financiamiento:

Crédito
bancario

Una de las opciones mas populares para obtener
capital. La banca comercial ofrece financiamiento para
capital de trabajo y activos fijos, con un tope de hasta
MXN$ 20,000,000.

Crédito Pyme

Se puede obtener si se es persona fisica 0 moral con
actividad empresarial. Para obtenerlo, se deben cumplir
con los requisitos de la entidad financiera, como tener un
buen historial crediticio, un minimo de ventas y presentar la
constancia de situacion fiscal de la empresa.

Financiamiento

Nacional Financiera (Nafin), instituciéon de banca de

capital riesgo

gubernamental | desarrollo mexicana, trabaja junto con la banca comercial
ofreciendo productos de financiamiento para las micro y
pequeinas empresas de los sectores industria, comercio y
servicios.

Fondos de Son inversionistas que, tras un analisis de viabilidad, estan

dispuestos a arriesgar su dinero para invertir en tu
proyecto empresarial.

10.5 Impacto.

Corto plazo:

Generaria empleos directos e indirectos, activaria la economia local mediante la
demanda a proveedores, y aumentaria la visibilidad de la marca a través de
publicidad inicial y estrategias de atraccion de clientes.




Medio plazo:

la sucursal buscaria fidelizar a una base de clientes estable y optimizar sus
operaciones logisticas con el centro de distribucion en la region, lo que
contribuiria a la rentabilidad y elevaria su contribucidn fiscal a nivel local.

Largo plazo:

La presencia consolidada de "Super Sanchez" fortaleceria la economia regional,
al apoyar la estabilidad de empleo y fomentar el desarrollo de proveedores
locales. Ademas, permitiria a la empresa adaptarse a nuevas tendencias de
consumo, como productos organicos y sostenibles, lo que consolidaria su
relevancia y compromiso con las necesidades de la comunidad tabasquena.

10.6 La forma de evaluacion.

¢ Objetivo y alcance de proyecto
e Disefo metodoldgico del proyecto
¢ Procedimiento de recopilacion de datos

10. 7 Rubrica.

criterio Excelente Bueno Aceptable Deficiente

Investigacion
de Mercado

Plan de
Negocios

Estrategia de
Marketing

Optimizacion
de Procesos
Cumplimiento
Fiscal y
Normativo
Innovaciéon y
Diferenciacion
Habilidades
Digitales y
Tecnolégicas
Trabajo en
Equipoy
Presentacion
Viabilidad y
Sostenibilidad




10. 8 Evaluacion del plan de accidn

1. Definicion del Proyecto vy Analisis de Mercado

Primero, se evalua la viabilidad del nuevo punto de venta mediante un analisis
de mercado que considere la demanda en la zona, competencia y perfil de
clientes.

Estado de la actividad: El analisis de mercado fue completado exitosamente. Se
confirmd una demanda sélida en la zona y se identificaron las principales
caracteristicas del perfil de los clientes locales, asi como la competencia directa
e indirecta. El estudio indicé que habia suficiente potencial para establecer un
punto de venta de Super Sanchez y destaco que la ubicacion es adecuada para
atraer a un publico amplio.

2. Seleccioén y Adecuacion del Local

Se escoge un local basado en su ubicacion estratégica, tamafo y accesibilidad.
Luego, se adapta a las necesidades de la tienda, asegurando que cumpla con la
imagen y funcionalidad de Super Sanchez.

Estado de la actividad: Se selecciond un local con excelente visibilidad y
accesibilidad, adecuado tanto en tamafio como en ubicacion. Posteriormente,
se realizaron las adecuaciones necesarias para adaptar el espacio, manteniendo
la identidad de la marca Super Sanchez y optimizando la funcionalidad para
mejorar la experiencia de compra. La tienda ahora cumple con todos los
estandares de imagen y eficiencia requeridos.

3. Reaqistro en el SAT

La sucursal se da de alta como una extension de la persona moral de la
empresa. Se ingresa al portal del SAT con la firma electronica para registrar el
nuevo establecimiento y generar el RFC correspondiente. Luego, se presenta el
aviso de apertura al SAT.

Estado de la actividad: La sucursal fue registrada correctamente como una
extension de la persona moral de la empresa. Se ingreso al portal del SAT con
la firma electronica y se gener6 el RFC del establecimiento. Ademas, se
presentd exitosamente el aviso de apertura ante el SAT, cumpliendo con todos
los requisitos legales y fiscales pertinentes.

4. Logistica y Operacion

Se coordina la logistica de inventarios, proveedores y contratacion de personal.
Se instalan sistemas de gestion, como cajas registradoras y control de
inventarios.



Estado de la actividad: La logistica de inventarios y la gestiéon de proveedores
estan en funcionamiento. Se ha contratado al personal necesario para operar la
tienda, y todos los sistemas de gestion, como las cajas registradoras y el control
de inventarios, estan instalados y en operacion. La logistica de abastecimiento
esta optimizada para mantener el inventario en niveles éptimos, lo que permite
reabastecimiento oportuno y fluidez en la operacion.

5. Marketing y Comunicacion

Se disefa una estrategia de marketing local para promover la nueva sucursal
mediante campanas digitales y en medios fisicos, preparando una inauguracion
para captar clientes.

Estado de la actividad: Se lanzé una estrategia de marketing local que incluyé
campanfas digitales y publicidad en medios fisicos cercanos a la zona de
influencia de la tienda. La campaia de inauguracion fue un éxito, atrayendo a
numerosos clientes al nuevo establecimiento y generando visibilidad en la
comunidad. Las primeras semanas de apertura contaron con ofertas y
promociones especiales para incentivar la visita y fidelizacion de clientes.

6. Apertura y Sequimiento

La tienda abre sus puertas, con monitoreo constante de las ventas, flujo de
clientes y la experiencia general. Se ajustan operaciones segun sea necesario y
se cumple con las obligaciones fiscales regulares ante el SAT.

Estado de la actividad: La tienda abrio sus puertas oficialmente, y desde
entonces, se ha realizado un monitoreo constante de las ventas, el flujo de
clientes y la experiencia de compra general. Con base en este seguimiento, se
han hecho pequenos ajustes operativos para mejorar la eficiencia. También se
esta cumpliendo con las obligaciones fiscales regulares ante el SAT, asegurando
la total conformidad con las normativas.
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10.10 Anexos CONSTRUYENDO

TU ORGANIZACION

2. construyendo tu organizacion en
16 pasos

il

1.Evidencia fotografica
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