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ANTECEDENTES

VISION

Ser la Abarrotera lider del
Sureste gracias al compromiso
y honestidad con sus clientes,

personal y proveedores, con
una estructura modernay

sustentable, acorde a las
necesidades del mercado.

La cadena de tiendas de autoservicio
Super Sanchez fue fundada en
Tabasco en 2011 por Corporacion
Sanchez, S.A.de C.V. Desde sus
inicios, la empresa ha buscado
ofrecer productos de abarrotes a
precios competitivos, atendiendo las
necesidades de la poblacion de
Tabasco.
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~ pLANTEAmlEuTO DE LA ~
- PROBLEMATICA N

1. ;CUALES SON LOS REQVISITOS GENERALES PARA ABRIR UNA
FRANQVUICIA SUPER SANCHEZ EN VILLAHERMOSA?

2. ;CONVIENE INSCRIBIRSE CON EL RESICO O EN EL REéGIMEN DE
ACTIVIDAD EMPRESARIAL PARA ESTA ACTIVIDAD?

3. ;CUALES SON LOS TRAMITES FISCALES INICIALES QUE DEBE

REALIZAR UNA PERSONA FiSICA PARA ABRIR UNA FRANQVICIA EN
TABASCO?
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POSIBLE SOLUCION z

1. ;CVALES SON LOS REQUISITOS GENERALES PARA ABRIR UNA
FRANQUICIA SGPER SANCHEZ EN VILLAHERMOSA?

Para abrir una franquicia Super Sanchez, es fundamental contactar directamente con la empresa para conocer
los requisitos especificos, ya que las franquicias suelen manejar manuales operativos y criterios para la
ubicacion, el capital de inversion, el perfil del franquiciatario, entre otros aspectos. En general, requeriras de:
e Un capital inicial para la inversidén, que incluye el pago de derechos de franquicia, costos de adecuacion del
local y capital de trabajo.
e Evaluacion de ubicacion, que normalmente la franquicia te ayuda a definir, y es crucial en zonas comerciales o
residenciales con alto trafico.
e Cumplimiento de la normativa local y estatal, ademads de la tramitacidon de permisos de operacioén locales.
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—~ POSIBLE S0LUCION

2. ;CONVIENE INSCRIBIRSE CON EL RESICO O EN EL ReGIMEN DE
ACTIVIDAD EMPRESARIAL PARA ESTA ACTIVIDAD?

PPara una persona fisica que abrira una franquicia, el Régimen Simplificado de Confianza (RESICO) puede ser
una opcién conveniente si cumples con los requisitos (ingresos anuales de hasta $S3.5 millones de pesos). Este
régimen ofrece una tasa de ISR mas baja, escalonada del 1% al 2.5%, y simplificacion en las obligaciones fiscales,
como menor necesidad de presentar declaraciones mensuales complejas.

Sin embargo, el régimen de actividad empresarial también es una opcidn, especialmente si se prevé un

crecimiento de la franquicia que podria superar el limite de ingresos anuales permitido en RESICO. Este régimen
permite deducir gastos especificos que el RESICO no contempla, como gastos de personal o de infraestructura.
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POSIBLE SOLUCION <

3. ;CUALES SON LOS TRAMITES FISCALES INICIALES QUE DEBE

REALIZAR UNA PERSONA FiSICA PARA ABRIR UNA FRANQVICIA EN
TABASCO?

Para abrir la franquicia como persona fisica, deberas:

e |Inscribirte en el Registro Federal de Contribuyentes (RFC) y seleccionar el régimen que mas te convenga (RESICO o
actividad empresarial).

e Obtener la e.firma (firma electrdnica), que se tramita en el SAT y es necesaria para firmar documentos fiscales y
presentar declaraciones.

e Habilitar el Buzdn Tributario, obligatorio para recibir notificaciones del SAT y facilitar la comunicacion electrénica.

e Emitir facturas electrdonicas por ventas y servicios, las cuales puedes generar a través del portal del SAT o un sistema
de facturacidon autorizado.

e Registrarse ante las autoridades locales, como la Secretaria de Economia o Desarrollo Econédmico del estado, y
tramitar permisos de funcionamiento municipales.
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1. /CUALES SON LOS REQUISITOS
GEMNERALES PARA AERIR UNA
FRAMQUICIA SUPER SaNCHEZ EN
VILLAHERMOSA?

Para abrir una franquicia Super Sanchez, es
fundamental contactar directamente con la
empresa para conocer |os requisitos
especificos, ya que las franquicias suelen
manejar manuales operativos y criterios para
la ubicacion, el capital de inversion, el perfil
del franquiciatario, entre otros aspectos. En
general, requeriras de:

* Un capital inicial para la Inversion, que
incluye el pago de derechos de franquicia,
costos de adecuacion del local y capital de
trabajo.

*Evaluacion de ubicacion, que normalmente
la franguicia te ayuda a definir, y es crucial
en zonas comerciales o residenciales con alto
trafico.

* Cumplimiento de la normativa local y
estatal, ademas de la tramitacion de
permisos de operacion locales.

POSIBLE SOLUCION

2. ;CONVIENE INSCRIBIRSE CON EL
RESICO O EN EL ReGIMEN DE
ACTIVIDAD EMPRESARIAL PARA ESTA
ACTIVIDAD?

Para una persona fisica que abrira una
franguicia, el Regimen Simplificado de
Confianza (RESICO) puede ser una opcion
conveniente si cumples con los requisitos
(Ingresos anuales de hasta $3.5 millones de
pesos). Este regimen ofrece una tasa de ISR
mas baja, escalonada del 1% al 2.5%, y
simplificacion en las obligaciones
fiscales,como menor necesidad de presentar
declaraciones mensuales complejas.

sin embargo, el reg|men de actividad
empresarial también es una opcion,
especialmente si se preve un crecimiento de
la franquicia gue podria superar el limite de
ingresos anuales permitido en RESICO. Este
régimen permite deducir gastos especificos
que el RESICO no contempla, como gastos de
personal o de infraestructura

3. ;¢CUALES SON LOS TRaMITES
FISCALES INICIALES QUE DEBE
REALIZAR UNA PERSONA FISICA PARA
ABRIR UNA FRANQUICIA EN
TABASCO?

Para abrir la franquicia como persona fisica,
deberas:

* Inscribirte en el Registro Federal de
Contribuyentes (RFC) y seleccionar el
regimen que mas te convenga (RESICO o
actividad empresarial).

* Obtener la e.firma (firma electronica), que
se tramita en el SAT y es necesaria para
firmar documentos fiscales y presentar

declaraciones.

* Habilitar el Buzon Tributario, obligatorio
para recibir notificaciones del SAT y facilitar
|a comunicacion electronica.* Emitir facturas
electronicas por ventas y servicios, las cuales
puedes generar a traves del portal del SAT o

un sistema de facturacion autorizado.

* Registrarse ante las autoridades locales,
como la Secretaria de Economia o Desarrollo
Economico del estado, y tramitar permisos de

funcionamiento municipales.




Equipono f

DEFINICION DE LA

EMPRESA

La marca "Sanchez’ tiene
una sélida presencia en el

mercado tabasquefio con un

enfoque en productos
basicos y un concepto
premium en tiendas como
"Sanchez Mas," que ofrece
productos importados y
ordanicos, asi como
servicios de panaderia y
vinateria

Equipono. 3D f.

CONTACTO

Datos del Equipo

Luis Felipe Notario Jiménez
+52 993 113 8190

Jannia Giselle Carrera Pérez

+52 993 289 8713

Luis Ronaldo Sanchez Vidal
+52 993 348 0667

Ismael Alberto Rodriguez Diaz
+52 993 4551858

Unete al Equipo

Envianos tu informacion laboral a:

Supersanchez@hotmail.com

PORTACION

Equipono. 3 D.f.

Transformando
el presente a
través de la
innovacion
tecnoloégica.

*Sanche:

iFacil de comprar, facil de ahorr:

En Grupo Sanchez nos especializamos en
comercializar y proveer productos de
marcas reconocidas y de calidad para

cubrirlas necesidades de abasto de
familias y socios comerciales.

Equipo no. 3 D.f.

PUNTOS PARA PONER LA
FRANQUICA:

1.Decide el nombre de la
organizacion

2.Registra el nombre de la
organizacion ante la
secretaria de relaciones
exteriores

3.Decide el objeto social de
la organizaciéon

4.Decide que tipo de
miembros tendra la
organizacion

5.Establece los drganos de
gobierno de la
organizacién

6.Designa al representante
legal de la organizacion

7.Elabora los estatutos

8.Protocoliza los estatus

Equipo no. 3 D.f.

9. Inscribe al acta constituya
en el registro publico de la
propiedad

10. Tramita el RFC de la
organizacion.

11. Decide las estrategias de
financiamiento de tu
autoridad.

12. Convierte a la
organizacion en donataria
autorizada.

13. Inscribe en el registro
federal de organizaciones de
la sociedad.

14. Elaborar el reglamento.
15, Define las politicas
institucionales de la
organizacion.

16. Elabora un acta de
asamblea.

Equipo no. 3 Df.

NUESTRO COMPROMISO

Misign

Comercializar productos
a los mejores precios, con
un excelente servicio y
entusiasmo de cada uno
de nuestros
colaboradores para
mantener clientes y
familias satisfechas.

Vision

¥ Ser la Abarrotera lider del
Sureste gracias al
comproniso v honestidad
con sus clientes, personal
proveedores, con una
estructura moderna y
sustentable, acorde a las
necesidades del mercado,

Valores

~Honestidad
«Servicio
-Confianza
-Lealtad
-Respeto
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CONCLVUSIONES Y
RECOMENDACIONES

COLABORACION DE
ESTUDIANTES

Investigacion de
MODELO DE mercado detallada
FRANQUICIA Planificacion financiera
Estrategias de
marketing adaptadas

Soporte sélido
proporcionado:
e Manuales operativos

e Asesoria para selecciodn
de ubicacion
e Respaldo en gestion del
negocio
Reduccion de riesgos para
emprendedores




Optar por el Régimen Fiscal
Adecuado

Implementar una Estrategia de
Marketing Local

e Dado que el RESICO ofrece
ventajas fiscales para personas
fisicas con ingresos anuales
inferiores a $3.5 millones, se
recomienda registrarse en este
régimen si los ingresos
proyectados se ajustan a este
umbral. No obstante, si se prevé un
crecimiento mayor, conviene optar
por el régimen de actividad
empresarial para aprovechar
deducciones adicionales.

e Para maximizar el impacto
del lanzamiento, se
recomienda utilizar
campanas en redes sociales,
medios locales y
promociones especiales que
generen un reconocimiento
rapido de la marca en
Villahermosa.

Optimizar Procesos Operativos y
Digitalizar la Administracion

e Implementar herramientas
digitales para la gestion de
iInventarios, control de ventas y KECOMENDAC,ONES
analisis de datos ayudara a
mantener una operacion eficiente
y a facilitar la toma de
decisiones.
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PLANEACION:

1. Recaudar informacion en fuentes confiablesl..

2.Decide el nombre de la organizacion.

3.Registrar el nombre de la organizacion ante la secretaria

de relaciones exteriores.

4.Decide el objeto social de la organizacion.

5.Decide qué tipo de miembros tendra la organizacion. 7.Designa al representante legal de la organizacion.
6.Establece los organos de gobierno de las organizaciones. 8.Elabora los estatutos.

9.Protocoliza los estatus.

10.Inscribe el acta constitutiva en el registro publico de la
propiedad .

11.Tramita el RFC de la organizacion.

12.Decide las estrategias de financiamiento de tus autoridades.

13.Convierte a la organizacion en donataria autorizada.
14.Inscribe en el registro federal de organizaciones de la
sociedad.

15.Elaborar el reglamento.

16.Define las politicas institucionales de la organizacion.
17.Elabora un acta de asamblea.




PLAN DE ;qccnéu

Para abrir una nueva sucursal de Super Sanchez debemos seguir el siguiente plan:

1. Definicidon del Proyecto y Analisis de Mercado

Primero, se evalua la viabilidad del nuevo punto de venta mediante un analisis de mercado que
considere la demanda en la zona, competencia y perfil de clientes.

2. Selecciony Adecuacion del Local

Se escoge un local basado en su ubicacion estratégica, tamano y accesibilidad. Luego, se
adapta a las necesidades de la tienda, asegurando que cumpla con la imagen y funcionalidad
de Super Sanchez.

3. Registroen el SAT

La sucursal se da de alta como una extension de la persona moral de la empresa. Se ingresa al
portal del SAT con la firma electronica para registrar el nuevo establecimiento y generar el
RFC correspondiente. Luego, se presenta el aviso de apertura al SAT.




PLAN DE ;qccnén

4. Logistica y Operacion

Se coordina la logistica de inventarios, proveedores y contratacion de personal. Se
instalan sistemas de gestion, como cajas registradoras y control de inventarios.

5. Marketing y Comunicacion

Se disena una estrategia de marketing local para promover la nueva sucursal
mediante campanas digitales y en medios fisicos, preparando una inauguracion
para captar clientes.

6. Apertura y Seguimiento

La tienda abre sus puertas, con monitoreo constante de las ventas, flujo de clientes
y la experiencia general. Se ajustan operaciones segun sea necesario y se cumple
con las obligaciones fiscales regulares ante el SAT.
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Actividades

Identificacion del aprendizaje

Lluvia de ideas

La planeacion

Asignacion de tareas

Fundamentacion de las acciones
que se realizaran

Recursos

Elaboracion de plan de accion

Grafica

Programas, asignaturas, objetivos
y temas

Elaborar evidencias

Marco referencial

Organizacion de la informacion

Word

Power Point

Evidencias

Costo

Fuentes de financiamiento

Impacto

Forma de evaluacion

Rubrica

Evaluacion de plan de accion

Bibliografia

Anexos

octubre

Noviembre




DEFINICION DE LA
EMPRESA

La marca "Sdanchez” tiene
una sélida presencia en el
mercado tabasquefio con un
enfoque en productos
bésicos y un concepto
premium en tiendas como
Sanchez Mas,"” que ofrece
productos importados v
ordanicos, asi como

servicios de panaderia v
vinateria

PUNTOS PARA POMNER LA

FRANQUICA:

1.Decide el nombre de la
organizacion

2.Registra el nombre de la
organizacién ante la
secretaria de relaciones
exterioras

3.Decide el objeto social de
la organizacién

4. Decide que tipo de

miembros tendra la

organizacién
5.Establece los drganos de

gobierno de la
organizacién
6.Designa al representante
legal de la erganizaciéen
7.Elabora los estatutos
8.Protocoliza los estatus

Equipe no. 5 Duf

CONTACTO
Transformando

el presente a
través de la
innovacion
tecnoldgica.

Datos del Equipe XL SGI'ICI'IE¢

de comprar, facil de ahorr

Unete al Equipo

T
NUESTRO COMPROMISO

9. Inscribe al acta constituya

en el registro publico de la

propiedad

10. Tramita el RFC de la

organizacion,

1. Decide las estrategias de

financiamiento de tu

autoridad.

12. Convierte a la

organizacion en donataria

autorizada.

13. Inscribe en el registro

federal de organizaciones de

la sociedad.

14. Elaborar el reglamento

15. Define las politicas

institucionales de la

organizacion.

16. Elabora un acta de

asamblea.

NCIA F

PROYECTO DE

INFORMACION DE
ELABORACION DE imtenrantes:
SUCURSAL SANCHEZ .

Proyecto Integrador

Luis Feline Notario Jiménez

PRESENTACIONM INnIcE

COBJETIVD
I FASE DE PREPARACION

L] IDEMTIFICAR LOS TEMAS DE APRENDIZAJE QUE SABEN Y
LOS QUE HNO SABEN

8.1 REALIZAR UNA LLUVYIA DE IDEAS EN LA QUE SE PLANTEA
LA SOLUCION EL PROBLEMA

8.1 HACER UNA PLANEACION PASDO A PASO Y POR ESCRITO

8.4 ASIGNAR TAREAS A CADA MIEMBRO DEL EQUIPO PARA
ENCONTRAR LA SOLUCION AL PROBLEMA

8.5 FUMDAMEMTAR LAS ACCIONES QUE YAN A REALIZTAR EN
BASE A LA INFORMACIOMN OBTEMNIDA

B.§ RECURSOS

8.7 ELABORAR UM FLAMN DE ACCION

Il. FASE DE DESARROLLO

#.1] GRAFICA DE GANTT

#.1 PROGRAMAS, ASIGNATURAS, OBJETIVOS ¥ TEMAS
#.3 ELABORAR EVIDENCIAS

9.4 CONSTRUCCIOMN DE UN MARCO DE REFERENCIA EN BASE A
LA INFORMACION ENCONTRADA

#.5 ORGANIZACION DE LA INFORMACION ¥ DE LAS FUENTES
COMNSULTADAS

9.8 PRESENTACION DEL REPORTE EN WORD

OTOGRaAFICA

UNIVERSIDAD JUAREZ AUTONOMA DE TABASCO

DIVISION ACADEMICA DE CIESCIAS ECONOMICA ADMINISTRATIVAS

1. Equipo no. 3

2. Integrantes de equipo:
Luis Felipe Notario Jiménez
Jannia Giselle Carrera Pérez
Luis Ronaldo Sanchez Vidal

Ismael Alberto Rodriguez Diaz
3. Asignatura: Derecho Fiscal

4. Nombre del proyecto “Apertura de Franquicia Sanchez”

PROYECTO DE INFORMACION DE ELABORACION DE SUCURSAL
SANCHEZ

. Sanchez

JAhorraslporquelahorras! )
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